
Vendeur BtoB

Rejoins un acteur majeur de la communication en alternance et booste ta carrière !
📍 Poste basé à Paris – Contrat d’apprentissage à partir de septembre 2025
📍 3 postes à pourvoir sur différents sites
🎯 Formation visée : BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Client (NDRC) ou équivalent

Recrutement en alternance – Vendeur (H/F)
Le CFA Descartes recrute pour l'un de ses partenaires, un acteur reconnu dans le domaine des supports de communication et des prestations graphiques BtoB, un Vendeur en Alternance (H/F). 
Ce poste est une excellente opportunité pour intégrer une équipe dynamique et développer tes compétences dans la vente et la communication.

Missions :
En tant qu’alternant, vous serez intégré dans une agence de Paris et travaillerez sur des projets variés. Voici les missions principales :
· Accueillir et conseiller les clients sur leurs projets de communication (cartes de visite, flyers, affiches, logos…).
· Réaliser des devis en fonction des besoins des clients et de leurs exigences.
· Superviser la fabrication et contrôler la qualité des supports de communication imprimés.
· Fidéliser les clients grâce à un suivi personnalisé et de qualité.
· Atteindre les objectifs commerciaux de l’agence et participer aux challenges commerciaux pour booster les ventes.

Profil recherché :
Vous êtes motivé, dynamique et vous souhaitez évoluer dans le secteur de la communication et de la vente ? 
Voici les qualités recherchées chez notre futur alternant :
· Une passion pour la vente et les travaux manuels de précision.
· L’envie de travailler avec des machines de production imprimée.
· Un excellent sens du service client, avec une capacité d’écoute et de conseil.
· Force de proposition pour répondre aux besoins des clients de manière adaptée et efficace.
· Un esprit orienté résultats, avec la motivation de participer aux objectifs commerciaux.

Pourquoi rejoindre cette alternance ?
· Opportunité de carrière : l’alternance peut aboutir à un contrat à durée indéterminée selon ta motivation et tes performances.
· Rémunération attractive en fonction de la grille du contrat d’apprentissage, avec des primes sur les objectifs commerciaux atteints.
· Formation continue et accompagnement pour vous développer tout au long de l’alternance.
· Un environnement de travail stimulant, où vous pourrez évoluer au sein d'une équipe dynamique et apprendre les bases de la vente en BtoB.

Le process de recrutement :
Prêt à relever ce challenge et à rejoindre une entreprise innovante ? 
Postulez à cette offre directement depuis la plateforme.
Nous examinerons votre candidature et vous contacterons. 

🗓️ Début du contrat : septembre 2025
📍 Localisation : Paris
⌛ Durée du contrat : 2 ans
🎓 Formation visée : BTS NDRC 

👉 Ne laissez pas passer cette chance et boostez votre carrière avec cette alternance !

